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Home Office in NRW

UNTERNEHMEN

Unser Auftraggeber ist Rami Yokota BV, ein inhabergefiihrtes, mittelstindisches Unterneh-
men mit langjdhriger, stark international gepragter Tradition. Der Hauptsitz des Unterneh-
mens befindet sich in Amsterdam. Von dort aus werden die Werkzeuge in ganz Europa tUber
Héandler an fiihrende Industriekunden geliefert.

AUFGABEN UND ANFORDERUNGEN
Das Vertriebsteam in Deutschland wird von der Zentrale aus unterstiitzt und zielt auf ver-
schiedene Industriebranchen mit 3 Sdulen im Produktsortiment:

1. Industrielle Druckluftwerkzeuge
2. Druckluft-Kettenhebeziige
3. Montagewerkzeuge (Akku, DL und 230V)

Druckluft-Hebezeuge werden dort eingesetzt, wo der Einsatz von elektrischen Hebezeugen
verboten oder unerwiinscht ist, von der chemischen Industrie tiber die Metallindustrie bis
hin zum Offshore-Bereich und Werften. Die Sicherheit, die ein Druckluft-Hebezug bietet,
ist flir diese Unternehmen unverzichtbar.

Im technischen Vertrieb betreuen Sie die Fachhandelspartner im Bundesland Nordrhein-
Westfalen und beraten den Endanwender bei der Prozessoptimierung, Ergonomie und
Qualitatsverbesserung.

Das gesamte Team besteht aus leidenschaftlichen Werkzeugenthusiasten, die stindig nach
Loésungen und Verbesserungen fiir ihre Kunden suchen. Ziel ist es, Ausfallzeiten von
Werkzeugen oder Mitarbeitern zu vermeiden und die Produktivitat zu steigern. In der
Montageindustrie sind Geschwindigkeit, Effizienz und Zuverlassigkeit besonders wichtig.
Dartiiber hinaus gewinnt die Ergonomie am Arbeitsplatz zunehmend an Bedeutung und
wird sogar bei der Wahl des Arbeitgebers mitberiicksichtigt. Lirmreduzierung, riick-
schlagfreie Werkzeuge und Minimierung von Vibrationen oder Gewicht haben daher
grofie Bedeutung. Diese Konzepte machen die Stelle vielseitig und anspruchsvoll.
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Mit einem hohen Mafs an Unabhéngigkeit bauen Sie Beziehungen zu Handlern und Endver-
brauchern auf der Grundlage von Fachwissen und Mehrwert auf und pflegen diese. Sie ha-
ben grofien Einfluss auf Ihren eigenen Erfolg und arbeiten zudem in einem sehr motivier-
ten und vertrauten Team zusammen.

Folgende Erfahrungen und Eigenschaften passen besonders gut zu der Position:

- Eine erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung und erste Erfahrung im technisch
beratenden Vertriebsaufiendienst oder

- Erfahrung im technisch beratenden Vertriebsinnendienst und der Wunsch, in den
AufSendienst zu wechseln

- Teamorientierung, Kommunikationsstdrke und Begeisterungsfahigkeit

- Zuverldssigkeit und eine selbststandige Arbeitsweise

- Hohe Reisebereitschaft

Rami Yokota bietet Ihnen nicht nur eine abwechslungsreiche Aufgabe, sondern auch die
Moglichkeit, innerhalb eines fiihrenden, international geprdgten Unternehmens mit flachen
Hierarchien sehr eigenstdandig zu arbeiten.

Interessiert Sie die Aufgabe? Dann freuen wir uns tiber Thre Bewerbung unter der Kennzif-
fer 1346 oder Thren Anruf. Frau Nikola Hénsel steht Thnen gerne fiir ausfiihrliche Informa-
tionen zum Unternehmen und der Aufgabe zur Verfiigung!

KONTAKT

Nikola Héansel

Tel. (02 11) 56 30 98-22
haensel@mueller-personalberatung.de

Miiller und Partner Unternehmensberater
Feldstrafie 21

40479 Diisseldorf
www.mueller-personalberatung.de

*Selbstverstdndlich handelt es sich um geschlechtsneutrale Ausschreibungen. Fiir uns und
unsere Kunden zdhlt ausschliefdlich Thre fachliche Qualifikation.



